EXPERIENCE PROFESSIONNELLE

Consultante Business et stratégie de
conversion

Mindset Négociation Performance | Janvier 2020 -
présent

- Formation en E Learning en négociation, closing et transformation
personnelle

- Accompagnement personnel sur des négociations a forts enjeux

- Audit entreprises pour des réorientations stratégiques

Directrice commerciale
Laboratoire Vitakraft | 2015 - 2019

- Gestion des relations avec les fournisseurs et contrats tiers
- Management de I'équipe commerciale
- Développement de plans de projet rigoureux

Directrice des clients nationaux

DIM Wonderbra Playtex | 2014 - 2015
- Gestion des négociations du groupe
- Management de 'équipe commerciale

Directrice grands comptes
Lustucru| 2010 - 2014

- Gestion des contrats tiers
- Suivi des P&L

Directrice grands comptes
PROFIL PERSONNEL General Mills| 2007 - 2010

- Gestion des contrats de marque et négociation globale

. . . " . - Suivi des P&L et élaboration des stratégies commerciales
Je suis consultante business. Apres 20 années passées

a la téte des services de négociation et vente de

grandes multinationales, j'accompagne les entreprises Directrice grands comptes
et entrepreneurs dans leur stratégie commerciale. Dr Oetker| 2002 - 2007
- Gestion des contrats régionaux et nationaux
Je forme également & la négociation de haut niveau et - Suivi des P&L et lancement de nouvelles marques

au closing, nouvelle compétence indispensable sur le
web. J'excelle dans I'optimisation des stratégies.

PARCOURS ACADEMIQUE

COMPETENCES CLES DESS
1998 - 1999

- Experte en négociation . .
- Développement des entreprises - Gestion des affaires
- Gestion d'équipe - Création et reprise des petites et moyennes entreprises
-Closing
- Formation des équipes commerciales
- Evaluation des risques
- Plan stratégique Ecole de Sceaux

-Suivi budgétaire 2 N .
& Ingénieur Maitre en Commerce International

1994 - 1998

COORDONNEES

Site web: www.katiadelamottemnp.com
katia@katiadelamottemnp.com
LinkedIn :linkedin.com/in/katia-delamotte-membre-du-cgbb-846a341a/




